PONIZE) PRZEDSTAWIONO PRZYKLADOWA CZESC RAPORTU DOTYCZACEGO PREFERENCII MIESZKANIOWYCH

POTENCJALNYCH NABYWCOW MIESZKAN LUB DOMOW W 5 MIASTACH O LICZBIE LUDNOSCI PRZEKRACZAJACEJ
500 000 0SOB. BADANIA PREFERENCJI MIESZKANIOWYCH PRZEPROWADZONO PODCZAS JESIENNEJ EDYCJI TARGOW
TABELAOFERT.PL W WARSZAWIE, KRAKOWIE, £ODzI, POZNANIU | WE WROCtAWIU. KAZDA EDYCIA TARGOW

TO KILKADZIESIAT TYSIECY ZWIEDZAJACYCH | PONAD 3 TYS. WYKONANYCH ANKIET (PO OKOtO 500 NA MIASTO).

v POTENCJALNI NABYWCY MIESZKAN LUB DOMOW W PRZEDZIALE WIEKOWYM 26-30 LAT

Ponizej przedstawiono odsetek oséb w wieku 26-30 lat wsrdd zainteresowanych zakupem mieszkania

lub domu:
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Wykres: Udziat oséb w wieku 26-30 lat wsréd zainteresowanych nabyciem mieszkania lub domu w poszczegdlnych
miastach, Zrédto: redNet Consulting na podstawie badan preferencji mieszkaniowych (jesiers 2010)

Udziat oséb w wieku 26-30 lat wsrdd osdb zainteresowanych nabyciem mieszkania lub domu wahat
sie jesienig 2010 roku od 32% w Warszawie do 42% w Poznaniu i we Wroctawiu. Odpowiednio na

poziomie 39% i 40% ksztattowat sie udziat takich oséb w Krakowie i w todzi.
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v POTENCJALNI NABYWCY MIESZKAN LUB DOMOW POSIADAJACY MIESZKANIE

Ponizej pokazano udziat oséb posiadajgcych mieszkanie wséréd potencjalnych nabywcéw mieszkan

lub domoéw:
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Wykres: Udziat wéréd potencjalnych nabywcéw mieszkan lub doméw, oséb juz posiadajgcych mieszkanie, Zrédto: redNet
Consulting na podstawie badan preferencji mieszkaniowych (jesiert 2010)

Wsrdd poszukujacych nowego mieszkania lub domu, 43% osdb posiada juz mieszkanie w przypadku
Warszawy. We Wroctawie tacy potencjalni klienci stanowig 39% a w todzi tylko 38%. Najmniejszy
udziat oséb posiadajgcych mieszkanie wsrdéd potencjalnych nabywcéw odnotowano w Krakowie

i w Poznaniu po 36%.

Posiadanie mieszkania przez osobe poszukujgcg nowego mieszkania lub domu moze znaczaco utatwié
jej przeprowadzenie transakcji. Sprzedaz posiadanej nieruchomosci moze umozliwi¢ przynajmniej
czesciowe sfinansowanie zakupu ze Srodkow wiasnych. Wtasnie takie osoby czesto rzeczywiscie
zawierajg transakcje, poniewaz sg mniej narazone na problem z uzyskaniem finansowania zakupu

nieruchomosci.
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v TARGI MIESZKANIOWE JAKO ZRODEO INFORMACII O RYNKU

Na wykresie przedstawiono odsetek oséb w ramach popytu szerokiego (wskazywano kilka
odpowiedzi a ich suma mogta przekroczy¢ 100%) pozyskujacych informacje na temat rynku z targow

mieszkaniowych.

Jesienig 2010 roku w Warszawie 60% o0sob poszukujgcych mieszkania lub domu wskazato
targi mieszkaniowe jako Zrédto informacji o rynku. W Krakowie byto to 59% potencjalnych klientéw
a w todzi 58%. Nieco mniej, ale wcigz wiekszos¢ oséb wybrata targi mieszkaniowe jako Zrédto

informacji we Wroctawiu 56% i w Poznaniu 54%.
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Wykres: Udziat oséb wskazujacych targi mieszkaniowe jako zrédto informacji o rynku, Zrédto: redNet Consulting
na podstawie badan preferencji mieszkaniowych (jesier 2010)

W kazdym z wymienionych miast co najmniej 54% wskazuje targi mieszkaniowe jako Zrddto
informacji o rynku. Warto zauwazyé, ze na dwdch najwiekszych rynkach mieszkaniowych czyli

warszawskim i krakowskim odsetek takich wskazan jest najwyzszy.

Powyzej zaprezentowano fragment opracowania w postaci wykreséw i komentarzy na temat
zamieszczonych w nich danych. Rozbudowane opracowania sktadajg sie z kilkudziesieciu
skomentowanych wykresdw przedstawiajacych potencjalnego klienta i jego preferencje

mieszkaniowe.
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Badania przeprowadzamy na targach portalu tabela ofert pl. W kazdym miescie okoto 500 oséb,

na przygotowanych stanowiskach komputerowych, wykonuje ankiete sktadajacy sie z kilkudziesieciu
pytan. Kazdy z ankietowanych poswieca okoto 20 minut na badanie. Ponadto sg to osoby

rzeczywiscie zainteresowane zakupem mieszkania lub domu i na tym skoncentrowane.

Dysponujemy danymi z poszczegélnych miast i moziemy poréwnywaé otrzymane wyniki
z poprzednimi edycjami badan. Wykonujemy raporty dla konkretnych dzielnic, obszaréw i pod
lokalizacje konkretnej inwestycji. Dzieki temu nasze badania precyzyjnie odpowiadajg na pytania.

Dla kogo budowac? Jakie rozwigzania bedg akceptowane przez klientéw? Gdzie budowad?

Wiemy w jakim standardzie, gdzie i kiedy wybudowane mieszkanie chce kupi¢ klient. Potrafimy
pokazaé, gdzie zlokalizowac i jakie domy zaplanowac, aby klienci je nabywali. Nasze raporty pokazujg
miedzy innymi strukture wiekowa klientéw, ich sytuacje rodzinng i mieszkaniowg, osiggane przez

nich dochody w ramach gospodarstwa domowego i mozliwg do zaakceptowania cene mieszkan.

W oparciu o prowadzone badania preferencji mieszkaniowych mozemy przygotowaé raport

dotyczacy Warszawy, Krakowa, Tréjmiasta, Wroctawia, Poznania, todzi a takze Katowic.

Szczegdtowych informacji zwigzanych z zakresem raportéw i ofertg redNet Consulting udzieli:

Kamil tysik — Starszy Analityk Rynku Nieruchomosci
tel.: 223187279

e-mail: kamil.lysik@rednetproperty.com
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